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01/ ANKOMMEN & GEMEINSAM AUSFULLEN

Dein Ausgangspunkt.
Dein ndchster Schritt.

Im Fokus: Produkte mit deinen Motiven, die erst nach einer Bestellung bedruckt werden.

TMINUTE FURDICH

[ Wo stehst du gerade?

DEIN WORKSHOP-HANDOUT

MaSterCIass Deineldeen. Dein eigener Weg.

() Nochkeineldee () Eineersteldee () SchoneinShop

Das moéchteich heute fur mich herausfinden:

GEMEINSAM AUSFULLEN

fB} So funktioniert Etsy Print-on-Demand
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[y Was tibernimmt Printify fir dich?

Diese Produkte aus dem Workshop finde ich interessant:
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Ottls * DEIN WORKSHOP-HANDOUT

MaSterCIass Deineldeen. Dein eigener Weg.
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02/ GEMEINSAM AUSFULLEN & SELBST AUSPROBIEREN

Aus einer Idee
wird deine Idee.

Erst schauen wir gemeinsam hin. Dann Gbertragst du das Gelernte auf ein eigenes Produkt.

@_ Woran erkennst du eine passende Nische?

Darauf achte ich bei Nachfrage und Konkurrenz:

Diese Regel aus der Nischenanalyse méchte ich mir merken:

2MINUTEN FUR DICH

y Meine erste Produktidee

Fur diese Menschen mdchte ich etwas gestalten:
Dieses Produkt kdnnte zu ihnen passen:

Das moéchteich dazu nochrecherchieren:

Eine erste ldee genutgt. Dumusst dich heute noch nicht festlegen.
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MaSterCIaSS Deineldeen. Dein eigener Weg.

03/ GEMEINSAM AUSFULLEN & LIVE-FRAGERUNDE

Die Zahlen verstehen.
In Ruhe mitrechnen.

Trage die Betrage aus dem Workshop ein. Lass dir offene Kosten erklaren.
¢p Ein T-Shirt-Verkauf im Beispiel

+ Gesamtbetrag derBestellunginkl. Versand
- Produktion/Einkauf

- Versand durch den Druckpartner

- Etsy-Einstellgebuhr (Listing)

- Etsy-TransaktionsgebUhr

- Gebuhrfiurdie Zahlungsabwicklung

- Weitere Kostenim Beispiel

= Rest nach diesen Kosten, vor Steuern

Was steckt in den Betragen? Weitere Gebuhren, Werbung oder andere Kosten klaren.

(©) Mein Budget fur den Start

Einmalige Kosten

Laufende Kosten pro Monat

Was brauche ich wirklich? Welche Tools sind optional?

Beider Rechnung noch offen? Stelle deine Frage direkt im Workshop.
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MaSterCIass Deineldeen. Dein eigener Weg.
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04 /2 MINUTEN FURDICH

In sechs Monaten
mochte ich ...

Etwas Eigenes aufbauen, kreativ sein, mehr Spielraum: Was wiinschst du dir persdnlich?

@' Mein personliches Ziel

Zum Beispiel: eigene Produkte, ein fertiger Shop oder erste Verkaufe.

O Was wiirde sich dadurch in meinem Alltag verandern?

Zum Beispiel: einfinanzieller Puffer, Freude am Gestalten oder mehr Selbstbestimmung.

Meine Etappen bis dahin
InTMonat In 3 Monaten In 6 Monaten
Meine Zeit pro Woche: Stunden
Mein erster Schritt NACH DEM WORKSHOP
Das macheich: Bis zu diesem Datum:
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05 /MEIN PERSONLICHER RUCKBLICK

Passt dieser Weg

zu mir und meinem Alltag?

Was nimmst du heute mit? Sammle deine Gedanken und die Fragen, die noch offen sind.

TMINUTE FURDICH

Was macht mich beim Start noch unsicher?

(=] Was wiirde mir jetzt helfen?

() Eineklare Reihenfolge fiir meinen Start

() Hilfe beiderSuche nacheiner passenden Nische

() Sicherheit beim Gestalten und Einstellen meiner Produkte
() Antworten auf meine konkreten Fragen

() Unterstitzung, umim Alltag dranzubleiben

Markiere den Punkt, der dir gerade am meisten helfen wirde.

ZUMABSCHLUSS DES WORKSHOPS

Das nehme ich heute fUr mich mit:

Das méchteich Lottinoch fragen:

Zum Beispiel: meine Produktidee, Zeitaufwand, Kosten oder Formalitaten.

Nimm deine offene Frage mit in die Fragerunde.
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DEIN WORKSHOP-HANDOUT

Deineldeen. Dein eigener Weg.
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